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B2B (Business-to-Business) mreze predstavljaju slozene i distribuirane sisteme sa velikom
koli€inom raznorodnih informacija koje je tesSko integrisati i analizirati. Da bi B2B mreze bile u
mogucnosti da registruju dogadaje u realnom vremenu i reaguju sa optimalnim skupom
akcija, potrebno je da budu adaptivhe po pitanju procesa, kolaborativne u smislu relacija i
iznad svega da koriste poslovnu inteligenciju (Bl) u cilju $to kvalitetnijeg donoSenja odluka.
Ovakve poslovne mreze treba da omoguce integraciju informacija, kolaborativno donosenje
odluka, agilnost u reagovanju i brzo prilagodavanje na promene u okruzenju.

U okviru predavanja bi¢e predstavlien model poslovne inteligencije u adaptivhim B2B
mrezama. Razvijeni model je zasnovan na servisno-orjentisanoj arhitekturi, portalima i
Sablonima, tako da omogucava kreiranje nove vrste kompozitnin Bl aplikacija koje
objedinjuju informacije i korisnike iz citave B2B mreze u jednu integrisanu celinu.
Predavanjem ¢e se obuhvatiti model B2B procesa, ciklus projektovanje Bl sistema u B2B
mrezama, model za projektovanje Bl kompozitnih aplikacija, kao i specijalizovani Bl portal.
Rezultati su uspesno primenjeni u fabrici automobila.



